
Bekijk ons blog en leer meer over ...

Verhoog je omzet door ...

Heeft u vragen? Wij helpen u graag 
 

Meer omzet genereren? Wij weten hoe

 
Tools: website, SEO, PR, leadgeneratie, social media.

9.000.000 telefoonnummers staan in het bel-me-niet register 

44% van de direct mail wordt nooit geopend

Inboundmarketing levert 54% meer leads op dan outboundmarketing

27.000.000 vormen van content worden dagelijks gedeeld

Inboundmarketingleads hebben een slagingspercentage van 14,6%  
 
... terwijl dit bij outboundmarketing slechts 1,7% is

Inboundmarketing is een pull-marketingtechniek gericht op het aanbieden van relevante content, 
voor een relevante doelgroep en op een relevant moment.
 
Met inboundmarketing verschuift je rol in het verkoopproces van verkoper naar adviseur. De  
komende jaren zal inboundmarketing steeds belangrijker worden in jouw online marketingstrategie. 
Enkel SEO of AdWords zal niet meer volstaan. In deze infographic vind je enkele redenen waarom 
ook jij inboundmarketing moet overwegen.

Bedrijven met meer dan 1000 volgers op Twitter zien hun 
websiteverkeer verzesvoudigen.

Als niet binnen 10 sec. duidelijk is wat jouw bedrijf doet, 
gaat de websitebezoeker op zoek naar een andere website.

Dit is wat ons bedrijf doet

Waarom je bij ons moet kopen

Kijk eens hoe geweldig wij zijn 
 
Lees meer over ons

 
Tools: flyeren, adverteren, cold calling, beurzen.

Bedrijven met meer dan 40 relevante landingspagina’s 
ontvangen 12x zoveel leads via hun website.

7 van de 10 bedrijven die actief zijn op LinkedIn scoren 
nieuwe klanten via dit kanaal.

Op Facebook ontvangen foto’s 2x zoveel likes als  
tekstupdates en/of links.

Per maand wordt er meer dan 6 miljard uur aan video 
gekeken. Heb jij al een bedrijfs- en/of productvideo?

Statistieken waardoor ook jij inboundmarketing zult overwegen

WAT IS INBOUNDMARKETING?

Uit welke onderdelen bestaat inboundmarketing

Contentcreatie

Meer leads

67% van de bedrijven 
met een blog 
genereren meer leads 
dan bedrijven die geen 
blog onderhouden. 
Daarnaast ligt de 
conversie bij bloggende bedrijven een stuk 

hoger dan de niet-bloggende bedrijven.

Contentdistributie

MEER KANSEN

Meer dan 47% van 
de zoekopdrachten 
betreffen 
zoekopdrachten naar 
informatie omtrent 
een product of dienst. 
Hoe meer informatie of pagina’s je hebt, hoe 
groter de kans is om gevonden te worden.

converteren

meer KLANTEN

Meer dan 28% van de 
bedrijven die geregeld 
hun social media 
bijhouden hebben 
via één van deze 
kanalen een nieuwe 
klant gescoord. Voor B2B bedrijven is dit veelal 
LinkedIn. Voor B2C is Facebook effectiever.

optimaliseren

Verschillende soorten content die je kunt gebruiken

Feiten en cijfers over inboundmarketing

Meten is weten, Maar wat meet je dan?

Waarom outboundmarketing ‘out’ raakt

outboundmarketing	 Inboundmarketing

67% 47% 28%
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Social media

likes/volgers

websiteverkeer

interactie (RT, reacties, etc.)

demografische gegevens
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Blog
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E-mailmarketing

aanmeldingen

bounce rates

aantal uitschrijvingen

doorklikratio’s
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van de bezoekers die voor het 
eerst op je website komen, zijn  
nog niet klaar om een aankoop  
te doen.
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